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РЕЗЮМЕ ПРОЕКТА

	Наименование проекта
	

	Инициатор проекта
	

	Семейное положение, состав семьи, адрес по прописке, адрес места пребывания
	

	Место реализации проекта
	

	Организационно-правовая форма
	

	Цель проекта
	

	Источники финансирования
	

	[bookmark: _Hlk87623664]Экономические показатели
	

	Социальные показатели
	

	Режим налогообложения
	

	Налоговые отчисления
	

	ОКВЭД
	

	Доп. навыки, опыт работы и образование в планируемой сфере, наличие курсов
	



Цель проекта – организация бизнеса ////

Целевой сегмент – ////





Горизонт планирования – 2 года. Лицензии на осуществление деятельности не требуется.

Цели проекта:

Задача бизнеса:









ОПИСАНИЕ УСЛУГ: 

Наименование услуг:  

Цели проекта.


Актуальность: 
   
Направление деятельности – предоставление услуг/производство ////

Основные преимущества бизнеса:

Потребители услуг –

Ценовой сегмент – средний.

Целевая аудитория.

Организационно-правовая форма

Назначение услуги.

Потребительские свойства.

Основные конкурентные преимущества планируемого пункта проката:

Перечень услуг/работ. 

ПЛЮСЫ И МИНУСЫ ПРОЕКТА

Плюсы

Минусы 





















РАСЧЕТ ЗАТРАТ/СМЕТА

	наименование
	ед. изм-я
	цена, руб.
	кол-во
	Стоимость ВСЕГО, руб.

	Оборудование, др. основные средства

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	всего оборудования на сумму 00,00

	Товары/ сырье

	
	
	
	
	

	всего товаров/сырья  на сумму 00,00 

	Косвенные (дополнительные) затраты

	Имущественные обязательства (аренда) – 
не более 15% от общей суммы бизнес-плана
	
	
	
	

	Размещение/продвижение продукции (реклама) – не более 5% от общей суммы бизнес-плана
	
	
	
	

	                                                                                                всего товаров/сырья  на сумму 00,00

	                                                                                                                                ИТОГО:  00, 00



Общая стоимость проекта составляет ___________,00 рублей.

	№ п/п
	Источник финансирования
	Сумма
(руб.)
	Доля от общей суммы затрат (%)

	1
	Средства адресной социальной помощи, выделенной в рамках заключенного социального контракта на осуществление индивидуальной предпринимательской деятельности
	
	

	2
	Собственные средства
	
	

	
	Всего
	
	100%




АНАЛИЗ РЫНКА и МАРКЕТИНГОВЫЙ ПЛАН

Спрос и краткий анализ рынка

Ценовое состояние рынка.

[bookmark: _Hlk188819951]Позиционирование.

Каналы сбыта:

Планируемая стоимость услуг:

	наименование
	стоимость, руб.

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	



Анализ конкурентов

Реклама и раскрутка

ПРОИЗВОДСТВЕННЫЙ ПРОЦЕСС, ОРГАНИЗАЦИОННЫЙ ПЛАН (расписать поэтапно)
Предполагаемые этапы подготовительного периода
· разработка Бизнес-плана проекта 
· подписание Социального контракта – февраль/март 2026 г.
· поступление денежных средств – март/апрель 2026 г.
· закуп оборудования – апрель/май 2026 г.
· реклама и продвижение - с ________г и на протяжении всего проекта

Технологический  процесс 
(расписать поэтапно)
//////
//////
Для реализации (старта) проекта требуется
- сумма в размере ,00 руб – социальная помощь на основании Социального контракта.
- сумма в размере ,00 руб  -  собственные средства
Потребность в производственных ресурсах - закуп оборудования на сумму ,00 руб.
Потребность в трудовых ресурсах – .
Потребность  в производственных затратах: закуп расходных материалов/программного обеспечения и т.п. на сумму ,00.


В качестве поставщиков оборудования рассматриваются магазины: 

Анализ цен поставщиков оборудования

	Наименование оборудования, сырья, товара
	Поставщик 
	Поставщик
	Поставщик

	
	цена за ед.
	цена за ед.
	цена за ед.

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	






ФИНАНСОВЫЕ РЕЗУЛЬТАТЫ (расчет плановых финансовых показателей)

	показатели
	2026
	ВСЕГО
	2027
	ВСЕГО
	2028
	ВСЕГО

	
	поквартально
	
	поквартально
	
	квартал
	

	
	
	II
	III
	IV
	
	I
	II
	III
	IV
	
	I
	

	ОБЪЕМ ПРОИЗВОДСТВА В НАТУРАЛЬНОМ ВЫРАЖЕНИИ - ПЛАН (количество услуг)

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	 
	цена
	ВЫРУЧКА (руб.) с учётом плана производства

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	ТЕКУЩИЕ РАСХОДЫ (руб.)

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	выручка
	сумма
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	налог к уплате (налог на прибыль %)
	сумма
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	текущие расходы
	сумма
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	ЧИСТАЯ ПРИБЫЛЬ (РУБ,)
	сумма
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	








ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН

	№
	наименование статей расходов
	2026
	2027
	2028
	2029
	2030
	ВСЕГО
	ИТОГО в среднем

	доходы от реализации

	1
	выручка
	
	
	
	
	
	
	

	расходы

	1
	
	
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	
	
	
	

	6
	налоги
	
	
	
	
	
	
	

	ИТОГО РАСХОДОВ
	
	
	
	
	
	
	

	ПРИБЫЛЬ
	
	
	
	
	
	
	

	прирост дохода (%)
	старт
	%
	%
	%
	%
	 
	%




Анализ рентабельности:
Выручка от продаж услуг за 2 года составит ,00 руб.
Себестоимость услуг (с учетом текущих расходов) составит ,00 руб
Валовая прибыль составит ,00 руб.

Рентабельность бизнеса, %



РИСКИ И СПОСОБЫ ИХ МИНИМИЗАЦИИ



ЗАКЛЮЧЕНИЕ:

   





ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН

	№
	наименование статей расходов
	2026
	2027
	2028
	2029
	2030
	ВСЕГО
	ИТОГО в среднем

	доходы от реализации

	1
	выручка
	
	
	
	
	
	
	

	расходы

	1
	
	
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	
	
	
	

	6
	налоги
	
	
	
	
	
	
	

	ИТОГО РАСХОДОВ
	
	
	
	
	
	
	

	ПРИБЫЛЬ
	
	
	
	
	
	
	

	прирост дохода (%)
	старт
	%
	%
	%
	%
	 
	%

	доход от инвестиций (%) - ???
	%
	%
	%
	%
	%
	 
	%




Анализ рентабельности:
Выручка от продаж услуг за 2 года составит ,00 руб.
Себестоимость услуг (с учетом текущих расходов) составит ,00 руб
Валовая прибыль составит ,00 руб.

[bookmark: _Hlk188816713]Рентабельность бизнеса  ,%




РИСКИ И СПОСОБЫ ИХ МИНИМИЗАЦИИ



ЗАКЛЮЧЕНИЕ:

   

